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Oliver Nachtrab 
 

 

 

Veränderungen anregen und unterstützen, 

damit sich Menschen, Organisationen und 

Ideen entwickeln und Stolz entsteht! 

 

 

 Interim Management C-Level 

 Vertrieb 

 Produktmanagement  

 Prozessoptimierung 

 Digitalisierung 

 Digitale & neue Geschäftsmodelle 

 

 

*  22. August 1972 in Roth, Deutschland 

 

Lindenstraße 30, 85669 Pastetten 

Deutschland  

 

+ 49 (0) 171 19 55 197 

oliver.nachtrab@namasas.com 

 

 

Web-Adressen: 

 

olivernachtrab.de / nachtrab.io 

 

LinkedIn/olivernachtrab 

 

DDIM-Profil 

 

 

KundensƟmmen 
IT, TK, CLOUD  

 Dr. Oliver Mauss, Vorstand & CEO 1&1 Internet Hosting, CEO 

United Internet Ventures: 

„1&1 Internet ist ein weltweit führender Anbieter von Hosting 

Produkten und Internet Anwendungen. Oliver Nachtrab 

entwickelte bei 1&1 eine erfolgreiche Produktstrategie für 

Internet-Anwendungen für kleine und mittelständische 

Unternehmen. Insbesondere leitete er die weltweite 

Markteinführung unseres neuen Flaggschiff Produktes 1&1 

MyWebsite. Bereits unmittelbar nach Einführung erzielte das 

MyWebsite-Produkt enorme Wachstumsraten. Auch heute 

noch sind Anwendungen für kleine und mittelständische 

Unternehmen eine der Wachstumssäulen des Unternehmens. 

Durch seinen Managementstil schafft er es, seine 

Produktteams gleichzeitig zu fordern und zu fördern. Bei den 

notwendigen Veränderungen legt er großen Wert darauf, 

seine Teams mitzunehmen.“ 

 Hanno Hensing, Director Portal billiger.de, eine Marke der 

Solute GmbH 

„Die solute GmbH mit ihrer Marke www.billiger.de arbeitet in 

einem sehr dynamischen Umfeld mit ständig wechselnden 

Rahmenbedingungen. Herr Nachtrab unterstützte uns mit 

seiner Praxiserfahrung bei der Optimierung unserer Produkt- 

und Contentorganisationen. Unser neu geformtes Team 

arbeitet jetzt erfolgreich mit hohem Kundenfokus. Durch 

seine begeisternde und analytische Arbeitsweise half uns Herr 

Nachtrab das bestehende Serviceportfolio zu optimieren und 

neue Ideen für unsere Kunden zu kreieren.“ 

 Hans-Christian Brockmann, CEO eccenca GmbH, CEO Brox-IT 

GmbH: 

 „Bei eccenca GmbH verschmelzen wir die Grenzen zwischen 

einzelnen Anwendungssystemen, Abteilungen und 

Hierarchien zu einer integrierten, agilen Datensicht. […] Oliver 

Nachtrab konnte meinen Produktmanagern und mir 

eindrucksvoll unter Verwendung vieler Praxisbeispiele die 

Zusammenhänge zwischen der Erfassung und Aufbereitung 

von Markt- und Kundeninformationen und der praktischen 

Umsetzung dieser Fakten in produktive und kommerziell 

erfolgreiche Produkte aufzeigen. Mit dem gelernten Wissen 

können wir die Rolle der Produktmanager in unserer 

Organisation besser und effizienter verankern und 

erfolgreicher in unserem Markt operieren“ 
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Fallstudie online: Umsatz- und Wachstum 

steigern, Vertriebsperformance verbessern 
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 Rafael Laguna, CEO Open-Xchange AG, heute Direktor SprinD 

(Agentur für Sprunginnovation) 

„2005 sind wir mit Open-Xchange angetreten, um 

Unternehmenskunden über Reseller und Systemintegratoren 

eine Linux-basierte Alternative zu Microsoft Exchange zu 

liefern. Bereits im Jahr darauf haben wir die enormen 

Chancen von Cloud Computing bzw. Software-as-a-Service 

erkannt -- und mussten Produktentwicklung und Vertrieb 

komplett neu ausrichten. Als Produktverantwortlicher (CPO, 

VP Products) hat Oliver Nachtrab seinerzeit die erforderlichen 

Prozesse definiert und eingeführt, mit denen wir noch heute 

Qualität, Termintreue und Funktionsumfang unserer 

Softwareprodukte sicherstellen.“ 

 

PRODUZIERENDES GEWERBE  

 Dr. Hartmut Sauer, Geschäftsführer AHC Oberflächentechnik, 

Konzerngruppe der Aalberts Industries, heute Vorstand KAP 

AG:  

„Herr Nachtrab zeichnet sich durch eine sehr schnelle und 

analytische Auffassungsgabe aus. Er bildet sofort einen 

Transfer und leitet daraus die richtigen Schlüsse ab. Er gehörte 

vom ersten Tag zum Team und agierte so, als wäre er schon 

immer im Team gewesen. Ohne Ihn wäre der Vertrieb bei AHC 

heute nicht dort, wo er steht und so erfolgreich“ 

 Silke Fischer, kaufm. Leiterin und Prokuristin Stadtwerke 

Lindau (B), heute Head of global HR Liebherr Components 

Deutschland: 

„Herr Nachtrab versteht die komplexen Abhängigkeiten in 

Holdingstrukturen mit unterschiedlichsten Geschäftsfeldern. 

Unsere Herausforderung als lokal agierendes Stadtwerk, das 

neben dem Kerngeschäft (Energie, Wärme, Wasser) auch für 

Stadtverkehr, Bäder und Telekommunikation verantwortlich 

ist, ist das schnelle Einstellen auf sich laufend wechselnde 

Anforderungen. Herr Nachtrab führte uns zu neuen 

Möglichkeiten, Partnern und Investoren, die der Holding mehr 

finanziellen und gestalterischen Spielraum verschafften!“ 

 Klaus Steiner, Geschäftsführer Stadtwerke Lindau (B), heute 

Geschäftsführer Stadtwerke Dorfen, Vorsitzender VBEW: 

„Mit seiner exzellenten Praxiserfahrung und der methodischen 

Herangehensweise professionalisierte Herr Nachtrab unsere 

Prozesse schnell und erfolgreich. Seine Analyse der 

Marktfakten und Unternehmenskennzahlen eröffnete uns 

Handlungsoptionen und Alternativen, die wir vorher nicht 

hatten und ermöglichte uns, langfristige Entscheidungen auf 

Basis fundierter Entscheidungsvorlagen und -optionen zu 

treffen“ 

 Matthias Kester, Geschäftsführer AHC Oberflächentechnik:  

„Herr Nachtrab identifiziert sich mit dem Unternehmen. Er ist 

100% loyal. Er hört zu, hinterfragt Produkt und Prozesse, 

versteht diese, bevor er eine Empfehlung ausspricht, plant 

Maßnahmen und setzt diese wirkungsvoll um.“ 
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 Auszug Kunden & Partner 
IT, TK, CLOUD  

 Open-Xchange AG 

 Univention GmbH 

 Ionos Group SE, vormals 1&1 Internet AG 

 Fujitsu Technology Solutions GmbH 

 DE CIX GmbH  

 Telekommunikation Lindau GmbH 

 Eccenca GmbH 

 Vitaliberty GmbH 

 Perbility GmbH 

 

PRODUZIERENDES GEWERBE  

 EnBW – Energie Baden Wuerttemberg AG 

 Stadtwerke Lindau GmbH 

 Stadtwerke Dorfen GmbH 

 Diehl Metering GmbH 

 SimonsVoss Technologies GmbH 

 AHC Oberflächentechnik GmbH (Fallstudie online) 

 Aalberts Surface Technologies  

 KAP AG, KAP Surface Holding GmbH 

 Heiche US Surface Technologies LLC 

 

DIENSTLEISTUNG 

 Lupus & Company 

 Tektit Consulting 

 GP+S Consulting 

 Espiridon GmbH 

 CDN Steuerberatung (Fallstudie online) 

 


