Serge MEGAZZINI

Executive Interim Management

Sales Leadership
von der Festlegung der Strategien
bis zu ihrer Umsetzung

Herausforderungen bewiltigen

Durch die Steuerung und Umsetzung von kommerziellen Transformationsprojekten und strategischen Initiativen
biete ich meinen Kunden pragmatische Losungen und entscheidende operative Unterstiitzung, damit sie ihre
kommerziellen Herausforderungen in Bezug auf Wachstum, Transformation, Integration oder einfach Umsetzung
bewiltigen kénnen.

Meine Dienstleistungen basieren auf umfassender B2B-Management-Expertise, die ich durch eine leidenschaftliche
und erfolgreiche Karriere in internationalen Familienunternehmen und Konzernen — insbesondere in der
Automobilindustrie — erworben habe, wo ich mich stetig weiterentwickelt, mehr Verantwortung Gibernommen und

bedeutende Erfolge erzielt habe.
Expertise bereitstellen

Strategische Planung

Sicherstellung des nachhaltigen Wachstums durch die
Ermittlung, Entwicklung und Umsetzung geeigneter Top-
Down- und Bottom-Up- Strategien.

Kommerzielle Exzellenz

Optimierung der strategischen und operativen Praktiken in
der Vertriebsabteilung durch Nutzung von bewdhrten
Féhigkeiten, Verhaltensweisen, Prozessen und Tools.

Sales Operations

Optimierung der Vertriebsstrukturen und -kompetenzen,
um eine autonome Umsetzung der Strategie und die
Erreichung der Ziele sicherzustellen.

Transformation vorantreiben

Business Development

Verwirklichung der Geschdftsentwicklungsziele durch
Konsolidierung des Kerngeschdifts und ErschlieSung neuer
Kunden und Marktsegmente.

Finanzielle Leistung

Stdrkung der Go-to-Market- und Preisstrategien sowie der
kommerziellen und vertraglichen Verhandlungen bei
Akquisitionen, Lebenszyklus- und Claim-Management.

M&A Transition

Durchfiihrung eines effektiven Ubergangs von Geschdften
und Organisationen an neue Eigentiimer vor und nach dem
Abschluss einer M&A-Transaktion.

Als erfahrene Flihrungskraft mit umfangreicher internationaler Erfahrung leite ich effektiv multikulturelle und
interdisziplindre Teams unter Bericksichtigung und Wertschatzung ihrer Unterschiede und der ihrer Kunden.
Aufbauend auf den Grundséatzen des interdisziplindren Managements und vom Sales Leadership motiviere ich
Teams Projekte und Aufgaben konsequent umzusetzen und ihre Praktiken zu verbessern.

Durch mein Engagement, transparente Kommunikation, Coaching und Know-how-Transfer ermégliche ich Teams,
ihren Beitrag zur Erreichung der Unternehmensziele zu starken, und Organisationen, die erzeugten Ergebnisse zu

kapitalisieren.
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Uber 5 Jahre erfolgreiche Interim-Management-Einsitze ...
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... verbunden mit 20+ Jahren Business-Development-Exzellenz

012016 B Radolfzell Bereichsleiter Vertrieb und Produktmanagement
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_~_ 052001 K@S?&& B | (denscheid Key Account Manager
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Empfehlungen

B2B CHALLENGES www.linkedin.com/in/serge-megazzini/

www.b2b-challenges.com/de/referenzen www.linkedin.com/services/page/4a90933078b1361b86
Kommunikation
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Ausbildung

2014: General Management (SGMI, St. Gallen)
2010: Finance for non-Financials (ESCP, Paris)
1996: Hochschulabschluss Maschinenbauingenieur (Ecole National d’Ingénieurs de Belfort)

1989: Abitur (Lycée Niepce, Chalon-sur-Sadne)
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